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Liebe Leserinnen und Leser,

ich bin mir jetzt nicht sicher, ob unsere ,,Azubis” das Vorwort der ,Feick News* lesen.
Ich personlich hatte es in dem Alter wahrscheinlich eher nicht gemacht - Arbeitgeber
hin oder her. In diesem Jahr sei es unserem ,,Nachwuchs*” aber empfohlen, die paar
Zeilen zumindest zu ,Uberfliegen®. Warum? Weil ich genau an dieser Stelle einmal
eine Lanze fur die sechs jungen Menschen brechen méchte, welche zur Zeit eine
Lehre in unserem Unternehmen absolvieren. SchlieBlich kommt die sogenannte
»~Jugend von heute” doch oft schlecht weg. Da fallen schnell einmal Satze wie ,,Das
hé&tten wir uns friher nicht erlaubt® oder ,Wo soll das mit der Jugend hinfihren®.
Gerade im Hinblick auf unsere aktuellen Ausbildungsjahrgdnge kann ich die
gegenuber der jungeren Generation immer wieder gerne geduBerten Vorbehalte
Uberhaupt nicht teilen. Was ich hier vorfinde, sind sechs lernwillige, motivierte und
selbstbewusste Heranwachsende, die mit SpaB bei der Arbeit sind und zudem Uber
ein sehr gutes Sozialverhalten verfigen.

ZugegebenermaBen bildeten wir in der Vergangenheit auch schon mal Lehrlinge
aus, mit denen die Zusammenarbeit weniger harmonisch war. Auch mit unseren
aktuellen Nachwuchskraften 1auft bestimmt nicht immer alles perfekt. Bevor man
sich jedoch bei der Beurteilung von Auszubildenden zu einer allzu kritischen
Betrachtungsweise verleiten lasst, sollte vielleicht einmal der persénliche
Blickwinkel verandert werden. Denn schlieBlich durchlaufen die jungen Menschen
ihre Berufsausbildung in erster Linie mit dem Ziel zu lernen, und hierbei werden
eben auch einmal Fehler gemacht. Diese Fehler sollten wir ihnen nachsehen, denn
Auszubildende sind vor allem eines - die Zukunft eines jeden Unternehmens.

In diesem Sinne wunschen wir lhnen und lhren Familien ein gesegnetes
Weihnachtsfest und einen guten Rutsch ins neue Jahr.

v/

Jens Orth

Lagermaschinen

im Alter von 86 Jahren




Wir sind fur Sie da.

lhre Ansprechpartner auf einen Blick:

g LIHAS

i

Geschiftsleitung

N Jens Orth

~* Kaufmannische Leitung
8 .’ 1 i Telefon:

|
1 .#7 - 06162 8003-22
g 8 B *{& E-Mail:
= N A jens.orth@feick-landtechnik.de
Verkauf Landtechnik

Claus-Peter Hanst
Gebietsverkaufsleiter Std

Telefon:

0151 12878226

E-Mail:
clauspeter.hanst@feick-landtechnik.de

Heiko Gottmann
Gebietsverkaufsleiter Ost

Telefon: Mobil:

06162 8003-400 0160 7189729
E-Mail:
heiko.goettmann@feick-landtechnik.de

Klaus Peter Schmitt
Gebietsverkaufsleiter West

Mobil:

0170 4840825

E-Mail:
klauspeter.schmitt@feick-landtechnik.de

Sekretariat / Telefonzentrale

Diana Volp Telefon: 06162 8003-36
Kevin Katzer Telefon: 06162 8003-63

Controlling / Finanzen

Michael Wenchel Telefon: 06162 8003-350

< . Hans Pfuhl

. Geschaftsfiihrer

i Telefon:
A 162 -
._\.(" - 06162 8003-0

ﬁ E-Mail:

feick-werkstatt@feick-landtechnik.de

Verkauf Ersatzteile + Zubehor

Thomas Fuchs
Fachberater Ersatzteile

Telefon:

06162 8003-13

E-Mail:
thomas.fuchs@feick-landtechnik.de

Johannes Wist
Fachberater Ersatzteile

" Telefon:
1 l*'b 06162 8003-15
' - _ EMail
= . v johannes.wuest@feick-landtechnik.de

Bernd Ertl
Fachberater Ersatzteile

Telefon:

06162 8003-0

E-Mail:
bernd.ertl@feick-landtechnik.de

Service Landtechnik

Jurgen Rémert Telefon: 06162 8003-27
Michael Merget Telefon: 06162 8003-311

Service Motorgerite

Berek Sowa Telefon: 06162 8003-28

=




Interview

Interview mit Jens Orth

,ES wird nie langweilig”

Jens Orth zu den aktuellen Entwicklungen in der Landtechnikbranche und bei der Firma Feick

Die Firma Feick hat in den letzten Jahren einige nachhaltige
Veranderungen am Unternehmen vorgenommen. Jens Orth
zieht eine Zwischenbilanz und gibt zudem einen Ausblick, mit
welchen MaBnahmen man auf zukiinftige Herausforderungen
reagieren mochte.

Herr Orth, in letzter Zeit haben Sie mit Ihrem Unternehmen
doch an einigen ,,Stellschrauben gedreht“. Neben dem
Wechsel Ihrer Hauptmarke in 2016 setzten Sie in diesem Jahr
die geplante Neuausrichtung Ihrer Motorgerateabteilung um.
Geht der ,,Unternehmensumbau“ in diesem Tempo weiter?

Jens Orth: Nein, das haben wir sicherlich nicht geplant (lacht).
Aber zweifelsohne werden wir uns mit unserem Unternehmen
auch weiterhin an veranderte Marktbedingungen anpassen
mussen. Und das Tempo, in dem sich die Markte verandern,

hat in den letzten Jahren spirbar zugenommen. Die in allen
Bereichen sehr schnell voranschreitende Digitalisierung hat an
dieser Dynamik sicherlich einen entscheidenden Anteil. Uns wird
es also auch in Zukunft bestimmt nicht langweilig werden.

Der Markenwechsel zu CLAAS hatte aber doch nichts mit den
Marktveranderungen und der Digitalisierung zu tun, oder!?

Jens Orth: Ja und nein. Wir hatten im Jahr 2016 aufgrund der

Neuorganisation des CLAAS Vertriebsnetzes die einmalige
Chance, CLAAS A-Handler zu werden. Diese Chance haben wir

genutzt. Den Markenwechsel haben wir unter anderem deshalb
als groBe Chance fur unser Unternehmen gesehen, weil wir der
Uberzeugung waren und sind, dass CLAAS die besseren Ant-
worten auf die aktuellen und zukunftigen Marktveranderungen
parat hat. SchlieBlich ist man als Handler auch immer ein stlck-
weit von den Entscheidungen und Strategien seines Hauptliefer-
anten abhangig.

Nochmals kurz zum Thema ,Motorgerate”. Wie sind Sie mit
der Neuausrichtung der Abteilung vorangekommen?

Jens Orth: Die Neuausrichtung unserer Motorgerateabteilung
haben wir zu Beginn des Jahres, genau wie geplant und in der
letzten ,Feick News* angeklindigt, umgesetzt. Sowohl organi-
satorisch als auch rdumlich gesehen gab es also einige Veran-
derungen. Am augenscheinlichsten werden diese zweifelsohne
an der neu installierten ,Reparaturannahme mit Ersatzteilverkauf*
und an dem Wegfall des Ausstellungsraumes fur Motorgerate. In
letztgenannter Rdumlichkeit prasentieren wir seit Oktober die
Rad- und Teleskoplader von Weidemann.

Wie kam die Neuausrichtung der Motorgerateabteilung bei
lhren Kunden an?

Jens Orth: Zun&chst einmal muss ich sagen, dass wir doch sehr
Uberrascht waren, welchen Wirbel wir bei einem Teil unserer
Kundschaft mit diesem Schritt erzeugt haben. Teilweise wurde



hier schon die ,Uberlebensfahigkeit* unseres kompletten Unter-
nehmens in Frage gestellt, obwohl der Umsatz der Motorgerate-
sparte nie mehr als 10% unseres Gesamtumsatzes betragen hat.
AuBerdem war die Entscheidung zur Neuausrichtung der Motor-
gerateabteilung rein strategischer Natur. Die Abteilung hat auch
noch im letzten Jahr einen positiven Beitrag zu unserem Be-
triebsergebnis beigesteuert. Méglicherweise waren diese Rah-
menbedingungen nicht jedem unserer Kunden bewusst.

Wie dem auch sei, ich denke, dass sich die Wogen mittlerweile
wieder geglattet haben. Unsere Kunden haben zudem auch
gemerkt, dass wir es mit der Weiterfuhrung des Services flr
Motorgerate ernst meinen. Insbesondere bei den gewerblichen
Kunden kommt unsere neue Struktur sehr gut an.

Sie kamen vorhin kurz auf den neuen Weidemann Showroom
zu sprechen. Welche Bedeutung hat die Marke Weidemann
mittlerweile fiir Ihr Unternehmen?

Jens Orth: Die Marke Weidemann hat fir unser Unternehmen
mittlerweile eine sehr groBe Bedeutung erlangt. Dies bringen wir
mit unserem neuen Weidemann Showroom ja letztlich auch zum
Ausdruck. In diesem Jahr werden wir mit den Rad- und Teleskop-
ladern des Herstellers aller Voraussicht nach erstmals einen sie-
benstelligen Umsatz erzielen.

Nicht zuletzt aufgrund der vielfaltigen Einsatzméglichen von
Weidemann Maschinen sehen wir in den nachsten Jahren noch
weiteres Wachstumspotenzial - insbesondere auch auBerhalb
der klassischen Landwirtschaft.

Apropos Landwirtschaft! Wie schatzen Sie hier aktuell die
Marktlage ein?

Jens Orth: Wir versptren aktuell bei unseren landwirtschaftlichen
Kunden schon eine gewisse Kaufzurlickhaltung. Dies ist auf-
grund der derzeitigen politischen und gesellschaftlichen Stim-
mung sicherlich auch irgendwo verstandlich. Viele Landwirte
sind aktuell einfach verunsichert. Drastisch formuliert wissen sie
nicht, ob sie in finf oder zehn Jahren noch auskdmmlich ihrem
Broterwerb nachgehen kénnen, ohne dafir angeklagt oder ange-
feindet zu werden. Es ist jetzt Aufgabe der Politik und der Gesell-
schaft, klare Rahmenbedingungen zu schaffen, welche den
Landwirten eine gewisse Planungssicherheit fur die nachsten
Jahre bieten.

Ich bin mir sicher, dass diese Rahmenbedingungen die aktuellen
Megathemen wie Klimaschutz, Erndhrung und Nachhaltigkeit in
irgendeiner Form aufgreifen werden. Hierauf mussen sich sowohl
die Landwirte als auch wir als Handler einstellen - ob wir dies
wollen oder nicht.

Welche Auswirkungen haben diese Entwicklungen auf Ihr
Unternehmen?

Jens Orth: Landwirte werden aufgrund des zunehmenden
gesellschaftlichen Druckes zukunftig noch starker in der Pflicht
sein, Betriebsmittel wie z. B. DUnger effizienter einzusetzen, um
somit die Umwelt und das Klima zu schonen. Hierbei werden sie
auf Maschinen angewiesen sein, die sie bei dieser komplexen
Herausforderung maximal untersttitzen. Wie auf der diesjahrigen
Agritechnica zu sehen war, haben die meisten Hersteller diesen
Trend erkannt. Vieles drehte sich um die Themen Digitalisierung,
Dokumentation und Automation. Immer mehr Elektronik, egal ob
am Anbaugerat oder am Schlepper, zieht in die Maschinen ein.
Diese Entwicklungen stellen unser Unternehmen vor groBe
Herausforderungen.

SchlieBlich missen wir in unserer Landtechnikwerkstatt diese
Technik im Problemfall wieder schnellstméglich zum Laufen
bringen. Und hierflr bedarf es hochqualifizierter Mitarbeiter, die
aufgrund des Fachkraftemangels in unserer Branche nur schwer
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zu bekommen sind.

Aber jammern bringt nichts. Man sollte die Dinge positiv ange-
hen. SchlieBlich musste sich die Menschheit seit ihrem Bestehen
immer wieder neuen Herausforderungen stellen.

Der Fachkraftemangel ist ja nicht nur in lhrer Branche eine
»Wachstumsbremse“. Wie akquirieren Sie Ihr Personal?

Jens Orth: Sie haben Recht, mit dem Fachkraftemangel hat das
komplette Handwerk zu kdmpfen. Und insbesondere bei uns im
Rhein-Main Gebiet ist der Wettbewerb um gutes Personal extrem
hart.

Nicht zuletzt unter diesem Aspekt kdnnen wir auf unser komplet-
tes Team extrem stolz sein. Unser oberstes Ziel muss es daher
sein, dieses hervorragende Team weitestgehend zusammenzu-
halten. Dies wird jedoch nicht in jedem Fall gelingen, und wir
werden auch in Zukunft immer wieder einmal einen Mitarbeiter
verlieren. Gerade deshalb ist es extrem wichtig, die ,Nachwuchs-
férderung® nicht aus den Augen zu verlieren. Einen ,fertigen®
Landmaschinenmechaniker” am Arbeitsmarkt zu bekommen, ist
nahezu unméglich. Wir haben daher schon immer eine sehr
hohe Ausbildungsquote. Aktuell erlernen immerhin sechs junge
Manner den Beruf des Landmaschinenmechatronikers in
unserem Unternehmen.

Welche MaBnahmen ergreifen Sie, um die Mitarbeiter an Ihr
Unternehmen zu binden?

Jens Orth: Eine absolute Grundvoraussetzung, um gute
Mitarbeiter im Unternehmen zu halten, ist sicherlich eine faire
und leistungsgerechte Entlohnung. Hier hat der Landmaschinen-
handel generell noch Nachholbedarf, auch wenn die Bezahlung
der Mitarbeiter in den letzten Jahren tendenziell gestiegen ist.
Unsere Kunden merken dies an den héheren Stundenverrech-
nungssatzen fur Werksstattdienstleistungen. Hierlber ist
sicherlich niemand erfreut, die Beschwerden seitens unserer
Kundschaft halten sich jedoch in Grenzen.

Dies zeigt eindeutig, dass unsere Kunden den Zusammenhang
zwischen einer guten Serviceleistung und einem entsprechen-
den Preis hierfur, verstehen.

Aber eine gute Entlohnung ist doch sicherlich nicht der einzige
Aspekt, den man in Bezug auf die Mitarbeiterbindung
bericksichtigen sollte, oder?

Jens Orth: Nein, natdrlich nicht. Neben einer leistungsgerechten
Entlohnung gibt es noch viele weitere Stellschrauben, um Mit-
arbeiter an das Unternehmen zu binden. Hierzu gehéren unter
anderem ein gutes Betriebsklima, flache Hierarchien, Wert-
schéatzung fur die erbrachte Leistung und vieles mehr.
Selbstverstandlich wirkt sich auch ein modernes Arbeitsumfeld
positiv auf die Mitarbeiter aus. Unser Unternehmen présentiert
sich hier in vielen Bereichen vorbildlich, wobei in unserer
Landmaschinenwerkstatt noch etwas Nachholbedarf besteht.
Gemeinsam mit unserem Werkstattteam haben wir uns daher
jetzt fur eine umfangreiche Sanierung der Werkstatt entschieden.

Wann soll die geplante Sanierung der Werkstatt konkret
umgesetzt werden?

Jens Orth: Wir befinden uns diesbeztiglich aktuell in der
Planungsphase, in die wir mdglichst auch alle Mitarbeiter und
deren ldeen mit einbeziehen. Mit den konkreten Umbauarbeiten
werden wir dann bereits in den nachsten Monaten beginnen.
Unsere Kunden durfen also gespannt sein.

Herr Orth, wir danken lhnen fir das Gesprach.



Feick Partner

Traktoren fur Fortgeschrittene.,
Fuhrend in der Fahrerunterstutzung.

Erleben Sie eine echte Revolution in der individuellen Fahrerunterstitzung. CEMOS ist das erste
Assistenzsystem, das sowohl den Traktor als auch Anbaugerate wie Grubber und Pflug optimiert.
Perfektionieren Sie mit CEMOS nicht nur Ballastierung und Reifendrlicke, sondern auch die
Einstellungen von Motor, Getriebe, Anbaugeraten und vielem mehr.

Mit dem AXION 900 TERRA TRAC erwartet Sie der komfortabelste Raupentraktor der Welt.
Minimaler Bodendruck, maximale Zugkraftlbertragung und ein noch nie dagewesener Fahr-
komfort setzen neue MaBstébe. Nutzen Sie neueste Innovationen, damit jeder Arbeitstag zu
einem perfekten Arbeitstag wird.

claas.com l ‘ ‘ | III-
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Agritechnica zieht die Massen an ,,ﬂ

Feick Kundenfahrt findet am Messedonnerstag statt

Das wichtigste Ereignis in der Landma-
schinen-Branche fand in diesem Jahr
wieder in Hannover statt.

Dort lockte vom 10. bis 16. November die
Agritechnica mit Informationen, Neuheiten
und Trends rund um die Landtechnik das
informationsbedurftige Publikum in Mas-
sen in die Ausstellungshallen. Mehr als
450.000 Besucher aus aller Welt waren
gekommen, um sich Uber die neuesten
Trends der Branche zu informieren.

Sage und schreibe 2820 Firmen prasentier-
ten ihre Produkte und Dienstleistungen im
Rahmen der Messe. Die wenigsten Be-
sucher werden es geschafft haben, bei
allen Ausstellern vorbeizuschauen und so
konzentrierte sich die Aufmerksamkeit der
meisten Gaste auf die etablierten Marken-
hersteller und deren Produktportfolio.

ot

Hierzu zahlen zweifelsohne auch unsere
Hauptlieferanten, die mit zahlreichen Neu-
heiten und beeindruckenden Messestén-
den ihre Kompetenz und Leistungs-
fahigkeit einmal mehr unter Beweis stellen
konnten. So gewann beispielsweise unser
Partner CLAAS in diesem Jahr gleich drei
Silbermedaillen. Im Rahmen des von der
DLG ausgeschriebenen Innovation Award.
Hierbei handelt es sich um eine Aus-
zeichnung fur besonders wegweisende
Innovationen in der Landtechnik. Eine
dieser von CLAAS préasentierten Inno-
vationen war die neue LEXION Baureihe,
deren komplett neu entwickeltes Dresch-
werk mit der Silbermedaille gewrdigt
wurde.

Wer mehr Uber die ausgestellten Ma-
schinen von CLAAS, Weidemann, Horsch

-

. Abb. zeigt die Feick-Reisegruppe bei der Ankunft in Hannover.
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und Co. erfahren wollte, konnte seinen
Informationsbedarf gerne auch bei un-
seren AuBendienstmitarbeitern Claus-
Peter Hanst, Heiko Gottmann und Klaus
Peter Schmitt stillen. Diese waren Uber die
nahezu komplette Messezeit in Hannover
im Einsatz und standen gerne als An-
sprechpartner zur Verfugung. Insbe-
sondere am Messe-Donnerstag, als die
von unserem Mitarbeiter Kevin Katzer
organisierte Agritechnica-Fahrt stattfand,
konnten sie zahlreiche Feick-Kunden in
den Ausstellungshallen empfangen. Uber
50 Kunden nutzten die Gelegenheit, um mit
einem Luxusbus der Extraklasse bequem
nach Hannover zu reisen.




Herzlich willkommen in unserem neuen \Weic
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Den Kauf eines Weidemanns zum Erlebnis machen!

... dieses Ziel verfolgten wir bei der Konzeption des neuen Showrooms fuir unseren Premiumpartner Weidemann.

Schauen Sie doch bei Gelegenheit einmal vorbei, und informieren Sie sich bei uns Uber die umfangreiche Produktpalette des
Herstellers. Zusammen mit dem AuBenbereich bieten wir Ihnen jetzt auf Gber 200 gm das nahezu vollstdndige Weidemann-Sortiment.
Und das Ganze in einem hochwertigen Ambiente, welches den Anspruchen der Marke vollauf gerecht wird. In unserem neuen
Showroom erhalten Sie zudem umfangreiches Prospektmaterial, welches Sie in unserer Weidemann-Lounge in aller Ruhe bei einer
Tasse Kaffee studieren kdnnen. Méglicherweise fallt Ihr Blick hierbei auch auf den ausgestellten historischen Weidemann ,Perfekt
130“, welcher Sie auf eine Reise in die Geschichte des traditionsreichen Herstellers mitnimmt.

Wir freuen uns auf lhren Besuch
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Uber 200 gm Flache

mehr als 10

unterschiedliche Modelle

umfangreiches

Zubehor

Prospektmaterial




! Probieren geht iiber Studieren:

Weidemann Fruhschoppen

Der 20. Oktober stand bei uns in diesem Jahr ganz im
Zeichen von Weidemann. An diesem Tag er6ffneten wir
im Rahmen eines ,Frihschoppens® unseren neuen
Showroom fur die Produkte des Traditionsherstellers
aus Korbach. Zahlreiche Kunden aus nah und fern
folgten unserer Einladung nach Reinheim, um gemein-
sam mit uns die neuen Raumlichkeiten einzuweihen.

Der neue und modern gestaltete Ausstellungsraum
sollte an dem Tag aber nicht die einzige Attraktion fur die
Gaste sein. So hatten die Besucher beispielsweise die
Gelegenheit, die nahezu vollstandige Weidemann
Produktpallette kennen zu lernen. Vom kleinen Hoftrac
1140 bis zum groBen Teleskopradlader 5080 T
prasentierten wir auf unserem Hauptgelande dem
beeindruckten Publikum insgesamt Uber dreiBig

~Weidemanner“. Viele der ausgestelliten Maschinen
konnten zudem auf der eigens eingerichteten Test-

station von den Kunden selbst aktiv getestet werden. §

Diese Md&glichkeit wurde gerne angenommen.

Fir alle Besucher, die bereits Routine im Umgang mit =%

einem Weidemann vorweisen konnten, bot _sich die
Teilnahme an unserem ,Weidemann-Cup® an. Bei
diesem Wettbewerb bestand die Aufgabenstellung

darin, eine bestimmte Anzahl an Luftballons mit einem _- :

BallenspieB schnellstméglich zum Platzen zu bringen.

Markus Koch aus Giuttersbach - Landwirt und lang-
jahriger Weidemann-Fahrer - erzielte hierbei die Bestzeit
und konnte somit den Sieg fir sich verbuchen.
Er gewann neben einem Pokal einen Feick-Einkaufs-
gutschein und ein Weidemann Modell.

2
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An drei unterschiedlichen Teststationen standen mehrere ,Weidemanner* fiir die Besucher zum Testen bereit



Weidemann FrUhsqhoppen
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Sicher(er) Brennholz
spalten und schneiden!

Im breiten POSCH-Produktsortiment der Holzspalter und Kreissdgen
finden Sie die passende und vor allem sichere Arbeitserleichterung. WAHRE KRAFT. WAHRE LEISTUNG.
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Brennholzwippsage

M1365 HS

700 mm Hartmetall Sageblatt
Schnittdurchmesser max. 24 cm
Dreipunktaufhangung Kat. | + Il
Zapfwellenantrieb

Gelenkwelle erforderlich

KARCHER

HeiBwasser-Hochdruckreiniger
HDS 11/18-4 S Farmer
30-180 bar Arbeitsdruck
600-1100 I/h Férdermenge
Heizleistung 80°C

10m Hochdruckschlauch
Powerduse

Solange Vorrat reicht!

Aktionspreis

Weidemann-
. or fir Sudhessen-
e Ausstellung-

Wir sin
stitzpunkinand ser
W wepeManN [Nk

@ WEIDEMANN
Hoftrac 1140 Basic Line

23 PS Dieselmotor Baseball-Cap
hydraulischer Antrieb Schwarze
Fahrerschutzdach Inkl. Logo-Stick
ohne Zubehor Kopfweite einstellbar

1 8900 ™ Abb. zeigt Zubehor

SHW FRIEDRICHSTAL 55,—:!:5!,}! tu*a
Dunggabel ,,Bar” Landwirtschaftsstiefel pa

4- Zinken Laurenzo S3 Compact-Rundraufe
Eschen-Langstiel Gummi PU Sohle 12 Fressplatze

Gold pulverbeschichtet Stahlkappe 3-Punkt Aufhdngung
Schienenzwinge 4§ Durchtrittsschutz MaBe: 2,10 (innen)

/

24,75 By

()
SHELT RALL

Rundbogenhalle
MaBe: 12,00 m / 8,00 m / 3,60 m (L/B/H)

Binderabstand: 1,0 m
LIRAS \_/-_ Befestigung: Schraubanker in Erdboden
Handwaschpaste = - _;ﬂ/" Farbe: griin
10 liter Eimer —— X Eindeckung: PVC beschichtete Plane
hohe Reinigungskraft ';"'-—-- Weitere GroBen und Varianten
hautschonend : auf Anfrage

Aktionspreis w Aktionspreis

Preise inkl. MwSt., Angebote gltig bis 15.01.2020 (ausgenommen Shelterall-Angebot).



Leidenschaft flr gutes Futter.
Sicher besser ernten.

Im Bereich Futterernte verbindet sich bei CLAAS modernste Technologie eng mit Tradi-
tion, Bodenhaftung und Leidenschaft. Seit Jahren treiben wir die Mechanisierung und
Qualitatssicherung mit guten Ideen entscheidend voran. Das gelingt uns auch deshalb,
weil bei keinem anderen Landtechnikhersteller so viele Ingenieure und Techniker selbst
aus der Landwirtschaft stammen wie bei CLAAS, dem einzigen Familienunternehmen
unter den ,GroBen®. So entstehen immer wieder eine Reihe von praxisnahen Innovationen
wie ACTIVE FLOAT zur Effizienzsteigerung, MAX SPREAD zur Arbeitsqualitatssteigerung
oder Hundegang beim CAROS zur Ressourcenschonung.

LLHAS

claas.com




Frohkauf Futterernte

Die nachste Futterernte-Saison kommt bestimmt

CLAAS Friuhkauf Futterernte 2020
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CLAAS
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Eine Auswahl| attraktiver FrUhkauf-An ebote
100% CLAAS knallhart kalkuliert

LLHAS LLHAS
CORTO 285 F DISCO 290

Trommelmahwerk Scheibenmahwerk

2,85 m Arbeitsbreite 2,85 m Arbeitsbreite
fur Frontanbau 7 Mahscheiben
3- D Bodenanpassung seitlich klappbar

10579,- € 8675,- €

(netto 8890,- €) (netto 72790,- €)

LLIHAS
LINER 1600

Seitenschwader
6,20 m Arbeitsbreite
2 x 4-Rad Fahrwerk
2x 11 Zinkenarme

20218,- €

(netto 16990,- €)

AM BESTEN TESTEN!
Unsere neue CLAAS Vorflhr-
presse fur die Saison 2020:

Die CLAAS Variant 480RC

LLHAAS
VOLTO 60 LINER 320

6-Kreiselwender Einkreiselschwader
5,80 m Arbeitsbreite 3,20 m Arbeitsbreite

6 kleine Kreisel 2-Rad-Kreiselfahrwerk
Max Spread Gutflusskonzept 8 Zinkenarme pro Kreisel

9270,- € 5224,- €

(netto 7790,- €) (netto 4390,- €)

Die CLAAS Variant 485RC im ,,profi“-Praxistest.
. Sie erhalten den Sonderdruck des Testberichts
~ bei uns im Shop.

Zwischenverkauf und Irrtimer vorbehalten. Angebote gliltig bis 31.12.2019.




Betriebsspiegel
Scheich GbR / Gr.-Bieberau

* Ackerbau
¢ Bullenmast

* CLAAS Axion 830 CMATIC

* WEIDEMANN T 5522

* HORSCH Express 3 KR

* AMAZONE UF 1801
 KRAMPE Hakenlift THL 20 L
¢ CLAAS Griindlanderntetechnik
uvm.

Ein Samstagnachmittag im Herbst. Nach einer l&ngeren Schlechtwetterphase
lacht heute endlich einmal wieder die Sonne vom Himmel. Wir sind zu Besuch auf
dem Hof der Familie Scheich in GroB-Bieberau, und auf dem weitlaufigen Geléande
herrscht rege Betriebsamkeit. Morgen sollen die letzten Getreidefelder bestellt
werden. Jochen und Jens Scheich sind gerade dabei, die hierflir bendétigten
Maschinen startklar zu machen.

Jochen und Jens - das sind die beiden Junioren auf dem landwirtschaftlichen
Betrieb, welcher von der Familie Scheich als GbR geflihrt wird. Daneben leben
und arbeiten auf dem Hof noch Vater Werner Scheich und Mutter Gudrun sowie
Sarah, die Frau von Jens Scheich. Nicht zu vergessen Oma Magret, die wir beim
spateren Kaffeetrinken noch kurz kennen lernen. Wahrend Werner Scheich die
Landwirtschaft gemeinsam mit seiner Frau im Haupterwerb fihrt, gehen Jochen
und Jens Scheich noch einer festen Beschaftigung auBerhalb des elterlichen
Hofes nach. Wobei man anstelle ,Hof* eigentlich ,,Héfe“ schreiben misste, denn
die Scheich GbR betreibt zwei Hofe. Neben dem ,Hauptstandort” in GroB-
Bieberau, existiert auch noch ein Betrieb in Rodau. Aus diesem Hof, der friher
einmal als Muhle betrieben wurde, stammt Werner Scheich. Das dortige Anwesen
wird heute unter anderem zum Lagern von Getreide und Heu genutzt und dient ; =
zudem als Wohnsitz von Jochen Scheich. M

Auf den Flachen rund um die beiden Hofe in Rodau und GroB-Bieberau betreibt i ¢

die Familie Ackerbau und Griinlandwirtschatft. 5””[,0”&??

Ackerbau stellt die groBe Leidenschaft der beiden Scheich-Junioren und von GroB-Bieb, . f - ﬁr\; 4
Vater Werner dar. Nichts desto trotz werden am Hauptstandort in GroB-Bieberau erau/Rodau i ..-.._-‘.:.é“
auch Tiere gehalten. Aus arbeitstechnischen Griinden heraus hat man sich hierim .\ !

Jahr 2013 dazu entschieden, auf Bullenmast zu setzen. Bis dahin betrieben die
Scheichs Milchviehhaltung und waren zudem als mehrfach ausgezeichneter
Fleckviehzuchtbetrieb sehr erfolgreich unterwegs. ,lch habe Uber 40 Jahre
gemolken®, merkt Gudrun Scheich an.

Doch zuriick zum Thema Ackerbau, dem Steckenpferd von Jens und Jochen
Scheich. Hier sehen die beiden das gréBte Potenzial fur ihren Familienbetrieb und
kénnen sich noch weiteres Wachstum vorstellen. Bei den Investitionen in den
Maschinenpark haben die Landwirte diese Wachstumsplane bereits
berlcksichtigt. So haben sie ihren Betrieb in den letzten Jahren sukzessive mit
modernster Technik fir den Ackerbau ausgestattet und setzen hierbei
ausschlieBlich auf renommierte Markenhersteller wie CLAAS, HORSCH und
Amazone - allesamt Partner der Firma Feick.

Ziel der Investitionen war aber nicht allein die Erhéhung der Schlagkraft, sondern
auch der effizientere Einsatz von Betriebsmitteln. Hierfur arbeitet man auch unter
Verwendung modernster Agrarmanagementsysteme der Firma CLAAS (GPS /
Lenksysteme). ,Die Zukuntt liegt darin, ressourcenschonend zu arbeiten®, meint
Jens Scheich mit voller Uberzeugung. ,SchlieBlich geht es auch darum, das
Ansehen der Landwirtschatft in der Bevolkerung zu verbessern®, so Jens Scheich
weiter.

Unter dem Aspekt hat man in diesem Jahr auch mehrere BienenblUhstreifen um
verschiedene Ackerflachen herum ausgesat. ,Wir machen das aber vor allen
Dingen aus Uberzeugung fir den Insektenschutz®, merkt Jochen Scheich an.
Sogar Infoschilder habe man aufgestellt, damit die Leute wissen, um was es geht.

Trotz aller Modernitét ist bei den Scheichs aber auch die Herzlichkeit nicht auf der
Strecke geblieben, und ehe wir uns umschauen koénnen, sitzen wir mit der
kompletten Scheich-Familie bei Gudrun am gedeckten Kaffeetisch. Hier
bekommen wir neben Gudruns leckerem Hefekuchen auch eine gehérige Portion
sNestwarme* zu spuren. Das empfundene Wohlbehagen ist schwer in Worte zu
fassen, es wird aber bestimmt auch durch die Bandbreite der gefihrten
Gesprache beeinflusst. SchlieBlich geht es bei der abschlieBenden
Zusammenkunft in der gemdtlichen Kiche nicht nur um die moderne
Landwirtschaft, sondern auch um Themen wie den , Almabtrieb in Rodau® oder
das jahrliche ,Pellkartoffelessen in GroB-Bieberau®. Wie dem auch sei, es herrscht
eine unglaublich relaxte Atmosphéare, bei der man sich einfach willkommen fiihlen
muss. Wir jedenfalls schauen gerne wieder einmal vorbei.




Das Bild zeigt von links nach rechts Werner, Jochen, Jens
und Gudrun Scheich.

Ihre Vorfahren betrieben auf dem weitldufigen Geldnde
bis zum Ende des 1. Weltkrieges eine Ziegelei.
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Die Motorgerateabteilung nach
dem Umbau. Im Hintergrund der
Eingang zur Reparaturannahme.

Neuausrichtung der Feick Motorgeratealbteilung

Geplante Anderungen wurden im Laufe des Jahres umgesetzt

Im Rahmen der letztjahrigen ,Feick News* haben wir (iber die bevorstehenden Anderungen in unserer Abteilung fiir Motorgerate berichtet.
Diese Anderungen haben wir zu Beginn des Jahres sowohl rdumlich als auch organisatorisch umgesetzt. In vielen persénlichen
Gesprachen haben wir festgestellt, dass es seitens unserer Kundschaft nach wie vor noch Fragen im Zusammenhang mit der strategi-
schen Neuausrichtung unserer Motorgerateabteilung gibt. Gerne méchten wir nachfolgend Antworten auf haufig gestellie Fragen geben.

Haufig gestellte Fragen / FAQ

Bietet die Firma Feick weiterhin den Reparatur-Service fir Motorgerate an?
Ja, wir bieten weiterhin den Reparatur-Service fir alle verkauften Markengerate wie Stihl, Honda, Karcher, Sabo und AS-Motor an.

Kann man bei der Firma Feick weiterhin Ersatzteile flir Motorgerate bekommen?
Ja, wir verfugen nach wie vor Uber ein gut sortiertes Ersatzteillager fur Motorgerate. Nicht sofort verfugbare Teile kbnnen wir zudem
auf schnellstem Wege fur unsere Kunden bestellen.

Wo befindet sich die Serviceabteilung fiir Motorgerate?
Die Serviceabteilung flr Motorgerate befindet sich in einem separaten Bereich innerhalb des Technikzentrums unweit der alten
Motorgeratetheke (siehe hierzu auch Fotos auf dieser Seite).

Wie sind die Offnungszeiten der Serviceabteilung fiir Motorgerite?
Die Offnungszeiten sind Montag bis Freitag von 8:00 Uhr bis 17:00 Uhr.

Bietet die Firma Feick weiterhin Motorgerate zum Kauf an?
Wir vertreiben weiterhin Hochgrasméaher der Firma AS-MOTOR sowie professionelle Karcher Hochdruckreiniger.

Kann man bei der Firma Feick weiterhin Stihl Zubehoér und Betriebsstoffe wie z.B. Motomix bekommen?

Ja, in unserem Technikzentrum bieten wir nach wie vor das Stihl Zubehdr sowie Betriebsstoffe an. Unsere Kunden kénnen sich hier
wahrend unserer normalen Geschaftszeiten selbst bedienen.



Feick Motorgerate

Unser Sortiment fur Motorgerate umfasst weiterhin:

_i_ﬁ.—-a* 1k |
3 | Schneidegarnituren, Sageketten und Fadenkopfe A
L :

Service fur I\/Iotorgerate i
HRBHRIE . A
. — 4 : _ Innenansicht der neuen Reparaturannahme -
Hochdruckreiniger der KARCHER Profi-Serie und des Ersatzteilverkaufs fur Motorgeréte




Feick Partner

60 JAHRE

AS-MOTOR

HOCHGRAS PERFORMANCE

MADE IN GERMAT

AS-Motor Die Hochgrasmaher-Manufaktur

AS-Motor ist der Premiumhersteller fiir Rasen- und Hochgrasmaher sowie 2-Takt-
Motoren. Die Marke bietet Profitechnik fiir steile Hinge und unwegsames Geldnde im
Bereich der Griinpflege und fiir die Wildkrautentfernung. Seit 60 Jahren entwickelt
und produziert AS-Motor mit hoher Fertigungstiefe in Stiddeutschland und liefert
seine Gerate in 45 Lander weltweit. Beratung und Service leisten ausschlieB-

lich professionelle Fachhandler wie die Fa. Feick Landtechnik GmbH & Co. KG.

Die Produktpalette reicht vom handgefiihrten Einstiegsgerét bis hin zum
weltweit ersten Allrad-Aufsitzmaher mit Fernsteuerung. Fiir Profi-Anwen-
der wie Kommunen und Dienstleister sowie Privatkunden mit hohem

Qualitatsanspruch findet sich somit immer das passende Produkt. “ 5

www.as-motor.de M Q T D R




Attraktive Angebote fir die Waldarbeit

SAIE
e

Traktor

Dorado 70 Classic
Durchzugstarker 72 PS Motor
5-Gang Getriebe mit 2 Stufen
4-Rad-Scheibenbremsen im Olbad
Auspuff nach oben
Komfort-Kabine mit Heizung

Aktionspreis

MOTOR

Profi Schlegelmaher
AS 901 SM

14,5 PS Motor

5-Gang Getriebe

26 Y Schlegelmesser
Differentialsperre

Aktionspreis.

Sonderkraftstoff
Motomix (1:50)
5 Liter Standardgebinde

Sagekettenhaftol
teilsynthetisch
5 Liter i

Aktionspreis L

Sagekettenaktion!! G\
Original Ségeketten Forst- LN
Winterhandschuhe
mit Strickbund
Knéchel- & Pulsschutz
nur GroBen 9, 10,5 & 12

Aktionspreis

Aktionspreis

AKTION
Schnittschutzkleidung

auf folgende STIHL-Auslaufmodelle
gewahren wir 40% Rabatt
(nur solange Vorrat reicht!):

HI-Flex (schwarz/grau)
Bundhose und Jacke

Economy Plus (anthrazit/orange)
Latzhose

Standard (griin/orange)
Latzhose

Advance (anthrazit/orange)
Bundhose und Latzhose

Advance A (anthrazit/orange)
Jacke

Advance Plus (anthrazit/orange)
Bundhose und Jacke

Preise inkl. MwSt., Angebote gultig bis 15.01.2020.

echutzkieidund:
auf STIHL Sc‘bn\ttjss\aufmode“e"

Fx ar .
gumg;\;;@e Vorrat reicht!

zum Beispiel:

Schnittschutz-Latzhose
Economy Plus
(anthrazit/orange)

mit Schnittschutz
angenehmer Tragekomfort
verschiedene GroBen

99;-

abzuglich 40% Rabatt

erkaufspreis



Jahresendspurt bel

Sichern Sie sich jetzt einen CLAAS Traktor zum Knallerpreis

Eine Auswahl attraktiver CLAAS Traktoren-Angebote:

ere Lagermaschine
orrat reicht.
orbehalten-

is fir uns
preis fur un
Nur solangé \
Zw'\schenverkauf \

LLHAS

ATOS 220

Durchzugstarker 76 PS Motor
5-Gang Getriebe mit 2 Stufen
4-Rad-Scheibenbremsen im Olbad
Heckzapfwelle: 540 | 540 Eco
Komfort-Kabine mit Heizung
Auspuff nach oben

Aktionspreis

36900,-

inkl. MwSt.

éonder

inkl. Quicke Frontlader

-
ore Lagermaschin®
orrat reicht:
orbehalten-

3 . ™ S
nderpreis flr un

= Nur solangé A/

Zwischenverkauf v

LLHAS

ARION 410 Concept
90 PS Motor
QUADRISHIFT Getriebe
Klimaanlage, 3 Stg.

2 Seitenstabilisatoren
Kotfligel schwenkbar
inkl. Quicke Frontlader

Aktionspreis|

69900,-

LLIHAS

ARION 510 CIS

125 PS Motor

24/24 Hexashift Getriebe
Druckluft / 40 km/h

gef. Vorderachse / Kabinenfed.
4 x DW 110l/min LS

4-fach Zapfwelle

Felc

0,00%

bei 48 Monaten Laufzeit.
GUI’tig bis 31.12.2019.

LLIHAAS

ARION 630 CIS

165 PS Motor

24/24 Hexashift Getriebe
Druckluft / 40 km/h
gefederte Vorderachse
4 x DW 110l/min LS
4-fach Zapfwelle

Aktionspreis

92900, -

inkl. MwSt.

82900, -

inkl. MwSt.

inkl. MwSt.

GERADE ERST RICHTIG EINGEFAHREN

UNSERE 2019ER VORFUHRSCHLEPPER ZU TOP-KONDITIONEN;

¥ CAMDTECHNIE

LLRAS

ARION 440 CIS

120 PS Motor

593 Betriebsstunden
Hexashift Getriebe
Panoramic Plus Paket
Gefederte Vorderachse
Frontlader

Bereifung:

440/65 R 28 + 540/65 R38

Aktionspreis
auf Anfrage

LLIRAS

ARION 630 CIS+

165 PS Motor

240 Betriebsstunden

24/24 Hexashift Getriebe
Druckluft / 40 km/h / gefed. VA
4 x DW 110I/min LS

4-fach Zapfwelle / FKH
Bereifung

540/65 R28 + 650/65R38

Aktionspreis

auf Anfrage

LIRAAS

ARION 660 CMATIC

205 PS Motor

155 Betriebsstunden
Stufenloses Getriebe
Business-Ausstattungspaket
GPS-Ready-Ausstattungspaket
Frontkraftheber / gef. VA.
Bereifung:

600/65 R 28 + 650/65R 42

Aktionspreis

auf Anfrage

LIHAS

ARION 830 CMATIC

235 PS Motor

144 Betriebsstunden
Stufenloses Getriebe
Business-Ausstattungspaket
Telematics advanced
Frontkraftheber / gef. VA.
Bereifung:

600/70 R 30 + 710/70R 42

Aktionspreis

auf Anfrage

Zwischenverkauf und Irrtimer vorbehalten. Angebote giltig bis 31.12.2019.



Angebote Maschinen

Gelegenheit fiir Kurzentschlossene
Topaktuelle Technik zum alten Preis.

n Sie unse¥
enzentrum:

Wir raumen unser Lager!

begutach’sen.

Besuche
Maschin
Hier konnen Sie
Lagermaschinen - . |
Lager- und Vorfithrmaschinen zum absoluten Top-Preis'

Amazone Volldrehpflug Cayros XM 950 SB / 4-scharig / Diingereinleger Preis auf Anfrage
Amazone Scheibenegge Catros 3001 + / Abb(m) 3,00 / Keilringwalze Preis auf Anfrage
Amazone Drillkombination Cataya / Abb(m) 3,00 / mit Kreiselgrubber / Vfm Preis auf Anfrage
Brantner Einachs-Dreiseitenkipper HB E 6040 / 6 to. / Stahlboden Preis auf Anfrage
Beha Seilwinde W 45 R / 4,5 to Zugkraft / incl. 60 m Seil (10 mm) Preis auf Anfrage
CLAAS Mahdrescher Tucano 560 Montana / 354 PS / Vario 680 SW / Vfm Preis auf Anfrage
CLAAS Traktor Arion 550 CMATIC / 165 PS / stufl. Getriebe / Fkh+Fzw / Vfm Preis auf Anfrage
CLAAS Traktor Atos 330 / 88 PS / 20/20 Gang Getriebe / Smart Stop / Klima Preis auf Anfrage
CLAAS Rundballenpresse Variant 480 RC / Pick-up Abb(m) 2,10 / Vfm Preis auf Anfrage
CLAAS Schwader Liner 2800 / Abb(m) 8,20 / gezogene Ausf. / Profix / Vfm Preis auf Anfrage
CLAAS Kreiselheuer Volto 900 / Abb(m) 8,70 / 8 Kreiselkorper / Vim Preis auf Anfrage
Einbdck Grinlandpflege- u. Nachsagerat Pneumaticstar 600 PRO / Abb(m) 6,00 Preis auf Anfrage
Horsch Feingrubber Cruiser 5 SL / Abb(m) 5,00 / Ringflex Packer Preis auf Anfrage
Horsch Grubber Terrano 4 FX / Abb(m) 4,00 / Rollflex Packer / HM plus Schare  Preis auf Anfrage
Horsch Scheibenegge Joker 4 CT / Abb(m) 4,00 / Rollflex Packer Preis auf Anfrage
Omarv Schlegelmulcher HH 280 / Abb(m) 2,80 / Hammerschaufel / hydr. Seitenv. Preis auf Anfrage
Posch Brennholzspalter HydroCombi 20 / 20 to. Spaltkraft / incl. Seilwinde 5850,- €
Same Traktor Argon 70 / 65 PS-Motor / 40 km/h / 5 x 3 Getriebe / 4-Rad Bremse 26500,- €
Same Traktor Dorado 80 Natural / 75 PS-Motor / 40 km/h / Kabine 33500,- €
Weidemann Teleskoplader T 4512 / 39 PS Motor / Kabine / StvZO Beleuchtung  Preis auf Anfrage
Weidemann Hofschlepper 1380 / 49 PS Motor / hydrostatischer Antrieb Preis auf Anfrage

Und viele weitere Modelle, Zwischenverkauf vorbehalten.

. ; tive
cle weitere attrak
Vi nen auf Lager.

Gebrauchtmaschinen vom Fachmann ebrauctmeschiner &

— ' Deutz-Fahr Traktor 6190 P / Bj.2013 / 190 PS / 4235 Bstd. / Profiline / FH 69900,- €

Deutz-Fahr Traktor 5100 P / Bj.2015 / 95 PS / 3240 Bstd. / DL / Klima 49000,- €
Deutz-Fahr Traktor D 7006 / Bj.1972 / 67 PS / 11513 Bstd. / ew.Stg. 6500,- €
Weidemann Kompaktlader 1370 P33 / Bj.2001 / 49 PS / 2654 Bstd. 18900,- €
Horsch Scheibenegge Joker 4CT / Bj.2014 / Abb(m) 4,00 / Rollflexp. 15900,- €
Lemken Scheibenegge Heliodor 8 / Bj. 2012 / Abb(m) 6,00 / Doppelwalze 17900,- €
Péttinger Scheibenegge Terra Disc 5000 T / Bj. 2007 / Abb(m) 5,00 / FW 18900,- €
Amazone Scheibenegge Catros 3001+ / Bj. 2012 / Abb(m) 3,00 / KR-Walze 8900,- €
Frost Grubber TGF 460 / Abb(m) 4,60 / hydr.klappbar / Stabpackerwalze 6750,- €
Lemken Pflug Variopal 8-5 / 5-scharig / hydr. Verstellbar / Streifenk&rper 14900,- €
Amazone Diingerstreuer ZA-M 1500 / Bj. 2005 / 1500 Itr / Limiter 3900,- €
Amazone Diingerstreuer ZA-U 1001 / 1000 Itr Behalter 1900,- €
Amazone Feldspitze UF 1801 / Bj. 2008 / 1800 Itr / Abb(m) 22,5 / Super S 19900,- €
CLAAS Rundballenpresse Rollant 255 RC / Bj. 2004 / Netzbindung / SW 14750,- €
CLAAS Rundballenpresse Rollant 180 RC / Bj. 2000 / Netz + Garbindung 9900,- €
Krone Kreiselheuer KW 8.82 / Bj. 2011 / Abb(m) 8,80 / Schraglaufeinricht. 8500,- €
Niemeyer Kreiselheuer HR 785 DH / Bj. 2003 / Abb(m) 7,80 / Grenzstreu. 3950,- €
Poéttinger Scheibenméahwerk Novacat 302 / Bj. 2018 / Abb(m) 3,05 / neuw. 10900,- €
Deutz-Fahr Front-Trommelméahwerk 432 F / Bj. 2013 / Abb(m) 3,10 6900,- €
BSA Pumptankwagen PTU 16 / Bj. 2012 / 16000 lItr / Schleppschuhverteiler 61800,- €
Seko Futtermischwagen SAM 5 / UMF 130 / Bj. 2003 / Wiegeeinrichtung 3950,- €
Emily Ballenabwickelgerat Delta / Bj. 2018 / hydr. Ladeklappe / Easy-Load 13500,- €
Posch Holzspalter HydroCombi / Bj. 2001 / 11 PS Motor / 9 to Spaltkraft 2450,- €
BGU Wippsage BW WS 701 / Bj. 2013/ 5,5 KW Motor / 700er CV Blatt 950,- €

Viele weitere Maschinen finden Sie unter www.feick-landtechnik.de
Zwischenverkauf und Irrtimer vorbehalten.

LEaich .
o/ : o ] e !
' - - —- = ' — -
Claus-Peter Hanst Heiko Géttmann Klaus Peter Schmitt - FIo
Gebietsverkaufsleiter Std Gebietsverkaufsleiter Stid-Ost Gebietsverkaufsleiter West
Mobil: Telefon: Mobil: Mobil:
0151 12878226 06162 8003-400 0160 7189729 0170 4840825
E-Mail: E-Mail: E-Mail:
clauspeter.hanst@feick-landtechnik.de  heiko.goettmann@feick-landtechnik.de klauspeter.schmitt@feick-landtechnik.de




Aktuelles

Claus-Peter Hanst Ubernimmt neues Aufgabengebiet
in der Vertriebsabteilung fUr Landtechnik

Unser langjahriger Mitarbeiter Claus-Peter
Hanst hat im September dieses Jahres ein
neues Aufgabengebiet innerhalb unseres
Unternehmens Ubernommen. Er wechselte
in unsere Vertriebsabteilung fur Land-
technik und steht seitdem den Kunden in
unserem sudlichen Verkaufsgebiet als
Ansprechpartner zur Verfigung.

Claus Peter Hanst ist den meisten unserer
Kunden bestens bekannt. SchlieBlich ist er
bereits seit vielen Jahren fur unser Unter-

"

Zukunft braucht Herkunft

e ————
e B — -
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| l sjkammmien bei Feich Landtachnit.

nehmen in leitender Funktion im Ersatzteil-
wesen tatig. Er ist also ist ein ,Mann vom
Fach® und verfugt somit Uber ein hohes
MaB an praktischem und theoretischem
Wissen in der modernen Landwirtschaft.
Der dreifache Familienvater ist auf einem
landwirtschaftlichen Betrieb in Mossautal
aufgewachsen, welcher bis vor wenigen
Jahren von der Familie im Nebenerwerb
weitergeflhrt wurde. Im Anschluss an seine
kaufmannische Berufsausbildung war
Claus-Peter Hanst noch fur kurze Zeit far
ein Forstunternehmen téatig, bevor er
schlieBlich in das Ersatzteilwesen unseres
Unternehmens wechselte. Hier hat er sich
im Laufe der Jahre einen hervorragenden
Ruf als kompetenter und vertrauensvoller
Ansprechpartner erworben.

Nach Uber funfundzwanzig sehr erfolg-
reichen Jahren in diesem Bereich hat
Claus-Peter Hanst jetzt klrzlich sein neues
Aufgabengebiet Ubernommen.

Wirwiinschenihm hierbei viel Erfolg.

cce Qintatn '
|
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Am 01. August starteten mit Paul Heinrich Rat, Leon Blimlein, Markus Arras und Marek
Husch insgesamt vier junge Menschen eine Ausbildung zum Land- und Baumaschinen-
mechatroniker in unserem Unternehmen. Wir sehen die Ausbildung junger Menschen
als wichtigen Baustein fur die Zukunft unseres Unternehmens und verfligen daher schon
immer Uber eine sehr hohe Ausbildungsquote.

Wir wiinschen unseren neuen Auszubildenden einen erfolgreichen Start in ihren neuen
Lebensabschnitt und freuen uns auf eine gute Zusammenarbeit!

Das Bild zeigt von links nach rechts: Paul Heinrich Rat, Marek Husch, Leon Blimlein

und Markus Arras.

Der historische Feick-Service-
Bus auf dem Klassikerfestival
in Bad Konig

Am zweiten Juliwochenende dieses
Jahres war unser historischer Feick-
Service-Bus zu Gast auf dem Klassiker-
festival in Bad Kénig. Die Veranstaltung
far historische Traktoren und PKWs zahlt
mittlerweile zu den gréBten ihrer Art in
Hessen und hat auch in diesem Jahr
tausende Oldtimerfans in die Oden-
walder Kurstadt gelockt.

Der historische Feick-Service-Bus war
das Highlight unserer letztjahrigen
70-Jahrfeier.

Weidemann & Feick auf
der Equitana in Mannheim

Gemeinsam mit unserem Premium-
partner Weidemann waren wir in diesem
Jahr erstmals auf der Equitana in
Mannheim mit einem kleinen Stand
vertreten. Die Veranstaltung fand auf
dem Mannheimer Maimarkt-Gelande
statt, und bot allen Pferdefreunden eine
Kombination aus Messe und Sport mit
zahlreichen Wettbewerben, Unterhal-
tung und Shopping-Méglichkeiten unter
freiem Himmel.

Das umfangreiche Sortiment von Weide-
mann bietet flr pferdehaltende Betriebe
mafBgeschneiderte Lésungen und kam
bei den zahlreichen Standbesuchern
sehrgutan.



Feick Landtechnik wird Einbock Stlutzpunkthandler fur SGdhessen

Nachfrage fur Gerate zur mechanischen Unkrautbek&dmpfung boomt

Bereits seit vielen Jahren vertreiben wir
erfolgreich Produkte von Einbdck. Auf der
diesjahrigen Agritechnica konnten wir jetzt
mit den Verantwortlichen des Osterreich-
ischen Herstellers eine Ubereinkunft erzie-
len, die uns zukunftig einen Stutzpunkt-
handlerstatus fur Sidhessen zusichert.
Einbdck gilt als Pionier in der Entwicklung
von Maschinen zur biologischen Bewirt-
schaftung und Pflege von Acker- und
Grunlandflachen. Die Nachfrage nach den
Maschinen des innovativen Herstellers ist
in den letzten Jahren sehr stark gestiegen,
und so konnte das Familienunternehmen
aus Dorf an der Pram (Oberdsterreich)
seinen Umsatz in kurzer Zeit mehr als
verdoppeln.

Mehrere Trends in der Landwirtschaft sind
dafur verantwortlich, dass das Interesse an
der mechanischen Unkrautbek&mpfung
von Einbdck aktuell einen regelrechten
Boom erfahrt. Allgemein ist in diesem
Zusammenhang die negative Stimmung
gegenuber Pflanzenschutzmitteln zu nen-
nen, die bereits zu ersten Verboten von

Heahenhachqerar m
' automatischer Kamei

AEROSTAR=EXACT.

Prazisionshackstriegel

bestimmten Produkten gefihrt hat. Aber
auch der anhaltende Bioboom und der
Trend zur sanfteren Bodenbearbeitung
ohne Pfligen beeinflussen die Nachfrage
positiv.

Einbdck will mit seinen Produkten keines-
wegs nur Biolandwirte ansprechen,
sondern durchaus auch konventionelle
Betriebe. SchlieBlich ist das ,Hackstrie-
geln® nicht nur umweltschonend, sondern
kann durch das Einsparen von Chemie
auch entscheidende Kostenvorteile brin-

gen.

Wir freuen uns sehr, dass wir jetzt die
Zusammenarbeit mit Einbdck noch weiter
intensivieren konnten und versprechen uns
hiervon weiteres Wachstum
boomenden Marktsegment.

in einem

www.einboeck.at

Bodenbearbeitung, die Freude machi.

Das Bild zeigt: Heiko Géttmann zusam-
men mit Mario Nink, dem fur Deutsch-
land zustandigen Vertriebsbeauftragten
der Firma Einbdck, nach Abschluss der
Verhandlungen auf der diesjahrigen
Agritechnicain Hannover.

PNEUMATICSTAR=PRO

Griinland- und Untersaatstriegel




HORSCH

Theo Leeb und sein Team @arbe
kontinuierlich daran, inn
Pflanzenschutztechnik zu &l

i ™
GroRe Ziele bringen groRe Herausforderungen mit th J}r:"l”ﬂ PR OLIL N
sich. Wir stehen mit zukunftweisenden HORSCH s :
Losungen wie dem neuen Leeb PT oder der Leeb AX
an lhrer Seite. Leeb vereint extremen Komfort und
Leistung — flir einen Pflanzenschutz ohne Kompromisse.

So erzeugen Sie hochwertige Nahrung und Gbernehmen
Verantwortung fr Natur und Gesellschaft.

Fragen Sie lhren HORSCH

Vertriebspartner Feick fur HORSCH

weitere Informationen! horsch.com




Am 21. August dieses Jahres haben wir
gemeinsam mit der Firma HORSCH und
einigen Handlerkollegen zu einem
Abend zum Thema ,Moderne Systeme
fur Bestandsfuihrung, Stroh- und Un-
krautmanagement* eingeladen.
Zahlreiche Kunden folgten dem Aufruf
und wollten sich die Veranstaltung auf
dem ,Hofgut Kronenhof” in Bad-Hom-
burg nicht entgehen lassen.

Der Abend startete zunachst mit einem
interessanten und kurzweiligen Vortrag
des HORSCH Produktmanagers Jens
Fehl.

Nach einer kurzen Pause, in der sich die
Besucher mit einem kleinen Snack
starken konnten, ging es hinaus auf das
Feld zum , praktischen Teil“.

Hier konnten alle ausgestellten Ma-
schinen von HORSCH nochmals ,live im
Einsatz“ erlebt werden, darunter einige
echte Neuheiten.

So zum Beispiel die neue Feldpritze
LEEB AX, welche das vom Markt lange
geforderte Einstiegsmodell in die
HORSCH Pflanzenschutztechnik verkor-
pert. Weitere Neuheiten stellten die
Messerwalze flir den Frontanbau - die
HORSCH CULTRO - und der HORSCH
Feingrubber ,Cruiser SL* dar.
Letztgenanntes Bodenbearbeitungs-
gerat haben wir seit einiger Zeit auch als
Testmaschine in unserem VorfUhrpark.

Das Landgut Bechtheimer Hof, ein von
Volker Krebs gefuhrter landwirtschaft-
licher Betrieb in Rheinhessen, hat im
Sommer diesen Jahres eine selbst-
fahrende HORSCH Pflanzenschutz-
spritze des Typs Leeb PT 280 bei uns
erworben.

Somit konnten wir jetzt innerhalb eines
Jahres schon den zweiten HORSCH
Selbstfahrer vermarkten.

Die Familie Krebs baut auf ihren 450 ha
groBen Flachen rund um Bechtheim in
erster Linie Speisezwiebeln und Speise-
kartoffeln sowie Hartweizen fur die
Nudelproduktion an.

Beim Thema Pflanzenschutz, ist man
daher auf eine extrem hohe Schlagkraft
angewiesen.

Mit der Leeb PT 280 ist diese zweifelsfrei
gewahrleistet. SchlieBlich verfugt die
Selbstfahrspritze Uber einen Tank mit
beeindruckenden 8000 Litern Fas-
sungsvermogen und weist zudem eine
Arbeitsbreite von 36 Metern auf. Somit
sind Jahresleistungen von bis zu 25.000
ha problemlos méglich.

Das Team der Firma Feick wiinscht der
Familie Krebs allzeit gute Fahrt.



VERTRAGSHANDLER FUR
DEUTSCHLAND: {

Bohnenkamp

I ® Moving Professionals !L

.E.‘ohnenka”mp QG GROWING TOGETHER

bkt-tires.com
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INTELLIGENT LADEN MIT UNSEREM
NEUEN Q-COMPANION®

Neuartige Wiegefunktion: Wiegen und Heben in einem!
Positionsanzeige: Winkel, Hohe und Auslastungskapazitat

Wartungsanzeige flir eine verldangerte Einsatzdauer
Ihres Frontladers

erie

Erleben Sie die neue Q-S
bei

Q-Companion® — die digitale Gesamtlosung fiir
effektive und sichere Frontladerarbeiten.




Nachruf Stowasser

Markenzeichen, dass Auto mit dem Stern,
getauscht. Das Auto war auch der Ort, in
dem der Landtechnikexperte einen GrofB-
teil seines beruflichen Wirkens verbrachte.
Und die Wege, die er zurlicklegen musste,
wurden immer gréBer, baute er doch sein
Verkaufsgebiet zligig aus.

Edmund Stowasser liebte seinen Beruf und
ging diesem immer mit viel Herzblut und
Leidenschaft nach. Fur die Familie blieb da
oft nur wenig Zeit. Stowasser sagte einmal,
dass sein Erfolg ohne die volle Unter-
stitzung seiner Frau Maria, welche er im
Jahr 1956 heiratete, niemals mdglich
gewesenware.

Mehr Zeit fur sein Privatleben hatte
Edmund Stowasser dann ab dem Jahr
1999, als er nach Uber 50 Jahren Berufs-
leben in seinen wohlverdienten Ruhestand
ging.

Die neuen Freirdume als Rentner nutze er
unter anderem fUr die Arbeit in seinem
groBen Garten. Noch mehr Freude berei-
tete es ihm allerdings, sich mit seinen vier
geliebten Enkelkindern zu beschéftigen.
Trotz seines neuen Lebensabschnittes,
verfolgte Edmund Stowasser auch weiter-
hin aufmerksam die Entwicklung seiner
Firma Feick, an deren Erfolgsgeschichte er

EDMUND STOWASSER

*10.01.1933 112.10.2019

Trauer um eine der pragenden
Personlichkeiten der Firma Feick

Er war neben Peter Feick, Hans Pfuhl und
Reinhold Orth Uber viele Jahrzehnte die
pragende Persoénlichkeit der Firma Feick -
Edmund Stowasser. Am 12. Oktober
verstarb er im Alter von 86 Jahren nach
langerer Krankheit in seinem Heimatort in
GroB-Umstadt. Er hinterlasst neben seiner
Frau Maria auch seine beiden Séhne Ralph
und Bernd samt deren Familien.

Die Firma Feick hat ihrem langjéhrigen
Verkaufsleiter und Marketing-Profi viel zu
verdanken. SchlieBlich war er mit seinem
groBen Engagement und mit seinem
Weitblick maBgeblich am Aufbau des
Unternehmens beteiligt.

Edmund Stowassser wurde am 10.01.1933
im Egerland im heutigen Tschechien
geboren. Nach Ende des 2. Weltkrieges
war die deutschsprachige Bevdlkerung
dort nicht mehr gewollt und wurde aus dem
Land vertrieben. Die Familie verschlug es
schlieBlich als Vertriebene nach GroB-
Umstadt, wo sie komplett von vorne
anfangen musste.

Vielleicht waren es gerade diese Um-
stande, die Edmund Stowasser zu dem
machten, was er war - eine Kdmpfernatur.

Und seine enorme Willenskraft bildete
zweifelsohne auch die Basis fur seine
Uberaus erfolgreiche berufliche Karriere.
Viele Jahre lang gehérte der Mann aus
GroB-Umstadt zu den besten Deutz-
Traktoren Verkaufern Deutschlands. Dank
seines groBen Erfolgs machte er sich bis in
die Vorstandsebenen der Landmaschinen-
hersteller hinein einen Namen.

Edmund Stowasser begann seine beruf-
liche Laufbahn im Jahr 1949 bei der Feick-
Vorgangerfirma Sanger, wo er eine Ausbil-
dung zum Landmaschinenkaufmann ab-
solvierte. Wahrend dieser Zeit fuhr der
aufstrebende junge Mann téglich mit dem
Fahrrad bei Wind und Wetter von GroB-
Umstadt nach Reinheim. Nach dem
Abschluss seiner Lehre entdeckte sein
damaliger Arbeitgeber schnell dessen
Verkaufstalent und der Landtechnik-
Verkaufer ,Stowasser” war geboren. Im
Jahre 1968 Ubernahm dann Peter Feick
nicht nur das Inventar der Firma Sanger,
sondern auch Edmund Stowasser, der sich
inzwischen einen hervorragenden Ruf in
der Branche erarbeitet hatte. Dabei hatte er
langst das Fahrrad gegen sein spateres

zweifelsohne einen entscheidenden Anteil
hatte.

Mit dem von ihm selbst entwickelten

Slogan ,,Denk an Stowasser* war der GrofB-
Umstédter bei einer ganzen Generation
von Landwirten in aller Munde. Die Firma
Feick und mit ihr viele zufriedene Kunden
und Wegbegleiter werden noch lange an
Edmund Stowasser ,denken“ und ihm ein
ehrendes Andenken bewahren.

E
Edmund Stowasser am Kofferraum
seines Mercedes. In seinem ,mobilen
Blro“ hatte er alle Prospekte der von
ihm vertriebenen Landtechnikhersteller
nach einem speziellen System archiviert.
Wie man auf dem Bild zudem erkennen
kann, hat Edmund Stowasser als echter
Gentleman auch immer Wert auf ein
gepflegtes Erscheinungsbild gelegt.




Feick Partner

Fur jede Anforderung die passende Losung:

Die multifunktionalen Hoftracs®
Kompakte Bauweise, niedriger Schwerpunkt, geringer Wenderadius e AR 10
und kraftvolle Leistung — diese Merkmale kennzeichnen seit Jahr- = lm {1 '.
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zehnten die Weidemann Hoftrac® bzw. Hoflader Baureihen und be-
stimmen nach wie vor den groBen Erfolg der Maschinen.

i
val ]

Muhelos erflillen die multifunktionalen Maschinen mit einer Vielzahl
von Anbauwerkzeugen jede Arbeitsaufgabe und arbeiten dabei
schnell, flexibel und sicher.

4

Der innovative eHoftrac®

CO2-Abgase, Larm und RuBpartikel in Gebauden — das war ges-
tern! Der innovative 1160 eHoftrac® verbannt Emissionen aus lhrem
Abeitsalltag.

Er verbindet gewohnte Nutzungseigenschaften und unsere bewahrte
Performance mit modernster Technologie und einem umweltbewuss-
ten und kosteneffizienten Elektroantrieb. Gute Arbeitsbedingungen
inklusivel!

Die kraftvollen (Teleskop-) Radlader

Die Weidemann Radlader machen jeden Arbeitseinsatz noch produk-
tiver. Denn neben hoher Funktionalitat, groBem Arbeitskomfort und
hervorragenden Sicherheitsstandards besitzen sie jede Menge Kraft
und Ausdauer.

Immer wenn es darauf ankommt mehr Hubhoéhe zu erzielen, eignet
sich ein Teleskopradlader besonders gut. Neben hoher Funktionalitat,
groBem Arbeitskomfort und hervorragenden Sicherheitsstandards
besitzen diese Teleskoparm-

Maschinen eine deutlich gesteigerte Hubhéhe und Reichweite.

Die kompakten Teleskoplader

Die Weidemann Teleskoplader sind einzigartig in ihrer Kombination
aus Hubhohe, Breite und Maschinenleistung. Mit Allradantrieb und
Allradlenkung sind sie absolut standsicher, verfligen Uber eine enor-
me Hubhéhe und sind gut gertstet fur die vielen unterschiedlichen
Arbeitsaufgaben.

Aufgrund lhre kompakten Abmessungen sind auch geringe Durch-
fahrtshohen fur die Maschinen kein Problem.
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Entdecken Sie die Vielfalt unter: www.weidemann.de dest ned rsh;wrk
desigeed roork




Die Geschenkidee:

Jetzt mitmachen!

Feick
Weihnachts-

Gewinnspiel

Coupon ausschneiden und mitbringen oder einsenden.

—

Aktuelles

Der Feick Geschenkgutschein
im attraktiven Design

Unsere Offnungszeiten tber die Feiertage:

Montag 9.00 - 15.00 Uhr
Dienstag  geschlossen
Freitag 9.00 - 15.00 Uhr
Samstag  geschlossen
Montag 9.00 - 15.00 Uhr
Dienstag  geschlossen

Frage:
Wie heiBt unser neuer Weidemann ¥
Showroom? (x

O Zentrum fir Ladetechnik
0 Hoftrac Arena
0 Weidemann Zentrum

Name/Vorname:

Das Team der Furma Feick wivnset allen winseren

Kunden selron jetzt ein froies

gutenw Start ung Jabhw 2020!

PLZ, Wohnort:

Wir frewen wng anf

ene welterihvn gute

Telefon:

Zusanmumenodr et

Strafie: : Weihnachtsfest uno einen

Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Sachpreise kénnen
nicht als Bargeld ausgegeben werden.




www.feick—landtechr_)ik de

Feick

I [LANDTECHNIK

Feick Landtechnik GmbH & Co. KG

Hahner StraBe 15 - 64354 Reinheim
Telefon 06162 8003-0 - Fax 06162 8003-33
E-Mail info@feick-landtechnik.de

www.feick-landtechnik.de



